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PRECIOS.PRECIOS.PRECIOS.
RESPETO, OBJETIVIDAD Y

NEUTRALIDAD.
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UNA FORMA DE AUMENTAR
NUESTROS PRECIOS ES HACERLO DE
MANERA PROGRESIVA Y MEDIDA, EN

DOSIS QUE PODAMOS ASIMILAR.

LA PROGRESIVIDAD NO SIGNIFICA
NECESARIAMENTE LENTITUD.

SIGNIFICA DOSIFICACIÓN.
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  INOCULAR PEQUEÑASINOCULAR PEQUEÑAS
DOSIS DE ESADOSIS DE ESA
EXPERIENCIA.EXPERIENCIA.

 INOCULAR PEQUEÑAS
DOSIS DE ESA
EXPERIENCIA.

UNA DOSIS
SUFICIENTEMENTE GRANDE
COMO PARA QUE APAREZCA
ALGO DE ACTIVACIÓN, PERO

SUFICIENTEMENTE
PEQUEÑA COMO PARA QUE

PODAMOS PERMANECER
PRESENTES, SENTIR LO QUE

PASA Y ATRAVESARLO SIN
COLAPSAR, HUIR O VOLVER

INMEDIATAMENTE AL
PRECIO ANTERIOR.
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NO SOLAMENTE ESTAMOSNO SOLAMENTE ESTAMOS
AUMENTANDO EL PRECIO.AUMENTANDO EL PRECIO.
ESTAMOS AUMENTANDOESTAMOS AUMENTANDO

NUESTRA CAPACIDAD PARANUESTRA CAPACIDAD PARA
TOLERAR LO QUE SIGNIFICATOLERAR LO QUE SIGNIFICA

COBRAR ESE PRECIO.COBRAR ESE PRECIO.

NO SOLAMENTE ESTAMOS
AUMENTANDO EL PRECIO.
ESTAMOS AUMENTANDO

NUESTRA CAPACIDAD PARA
TOLERAR LO QUE SIGNIFICA

COBRAR ESE PRECIO.
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“MI SERVICIO VALE $100.000.”“MI SERVICIO VALE $100.000.”“MI SERVICIO VALE $100.000.”

DECIR $100.000,
TOLERAR EL SILENCIO DESPUÉS DE DECIRLO,
RECIBIR UN “ES CARO” O ‘NO PUEDO PAGARLO’
RECIBIR UN “SÍ”,
COBRARLO,
ENTREGAR EL SERVICIO SIN SOBRECOMPENSAR,
NO REGALAR 14 COSAS PARA JUSTIFICARLO,
Y NO BAJAR INMEDIATAMENTE EL PRECIO ANTE LA PRIMERA
SEÑAL DE RECHAZO
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SIEMPRE SIEMPRE SIEMPRESIEMPRE SIEMPRE SIEMPRE
BASARNOS EN LA EVIDENCIA.BASARNOS EN LA EVIDENCIA.
SIEMPRE SIEMPRE SIEMPRE

BASARNOS EN LA EVIDENCIA.



PRECIO ACTUAL → EVIDENCIA →
AJUSTE : NUEVO PRECIO → ACTIVACIÓN

ASIMILACIÓN → NUEVA EVIDENCIA →
→ PERMANENCIA → NUEVO PRECIO
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EJEMPLO: 200 DOLARES.EJEMPLO: 200 DOLARES.EJEMPLO: 200 DOLARES.
TIEMBLO.

UNA PERSONA TE PAGA

EVIDENCIA

20 PERSONAS TE PAGAN

250 DOLARES.250 DOLARES.250 DOLARES.
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SIEMPRE USEN COMO
REFERECIA EL PRIMER

PRECIO QUE LE PUSIERON
A SU PRODUCO
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SEPTIEMBRE 2022:
HORA DE SESION
$4.000 : $52.900 JUNIO 2026:

HORA DE SESION
$115.000

EN SEPTIEMBRE DE 2022 COBRABA $4.000. ESO, ACTUALIZADO
POR INFLACIÓN, SERÍAN APROXIMADAMENTE $52.900. EN JUNIO

COBRABA $115.000. ES DECIR, MI PRECIO REAL MÁS QUE SE
DUPLICÓ. PERO NO LLEGUÉ HASTA ACÁ DE UN SALTO.
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A VECES EL SIGUIENTE SALTO DE PRECIO
NO VIENE DE COBRAR MÁS POR LO MISMO.

VIENE DE CONSTRUIR ALGO DIFERENTE.

DISEÑAR UNA METODOLOGIA DE
ACOMPAÑAMIENTO INDIVIDUAL QUE TIENE UN

COMIENZO, UNA ESTRUCTURA, DETERMINADOS
OBJETIVOS, MI METODOLOGÍA, DETERMINADAS

INSTANCIAS DE ACOMPAÑAMIENTO Y UNA
EXPERIENCIA QUE TIENE UN VALOR INTEGRAL.
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ABRIL DE 2023:
CURSO X 5 CLASES

$25.000
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¿CUÁL ES EL MÍNIMO QUE NECESITO
COBRAR PARA QUE ESTA

EXPERIENCIA SIGA SIENDO VALIOSA
PARA MÍ Y SOSTENIBLE PARA MI

NEGOCIO?

AL PRINCIPIO QUIZÁS ESTAMOS
NECESITANDO MÁS EXPERIENCIA.

DESPUÉS, ESA EXPERIENCIA SE
CONVIERTE EN EVIDENCIA. Y ESA

EVIDENCIA NOS PERMITE AUMENTAR.
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GRANITO DE ARENA PORGRANITO DE ARENA POR
GRANITO DE ARENA DE LAGRANITO DE ARENA DE LA

MANO DE LA EVIDENCIA.MANO DE LA EVIDENCIA.

GRANITO DE ARENA POR
GRANITO DE ARENA DE LA

MANO DE LA EVIDENCIA.
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LA DEMANDA ES UNA DE
LAS EVIDENCIAS QUE

PODEMOS UTILIZAR PARA
REVISAR NUESTRO PRECIO.
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HAY DISTINTAS MANERAS DE HACER
UNA TRANSICIÓN.

COMUNICAR EL AUMENTO CON ANTICIPACIÓN, DE MANERA CLARA, OBJETIVA Y PROLIJA: CUÁL
ES EL NUEVO PRECIO, DESDE CUÁNDO RIGE Y, SI CORRESPONDE, QUÉ CONDICIONES CAMBIAN.

APLICAR EL NUEVO PRECIO A LAS PERSONAS NUEVAS QUE LLEGAN, MIENTRAS MANTENÉS
TRANSITORIAMENTE LAS CONDICIONES DE QUIENES YA ESTABAN TRABAJANDO CON VOS.

Y TAMBIÉN PODÉS ESTABLECER UNA FECHA DE TRANSICIÓN: POR EJEMPLO, “A PARTIR DE
DETERMINADA FECHA, MI TARIFA SERÁ X PARA TODAS LAS PERSONAS”.
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PÉNDULO DE PRECIOSPÉNDULO DE PRECIOSPÉNDULO DE PRECIOS

MUY BAJOS MUY ALTOS

COHERENTE
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💸💸 CUANDO EL PRECIO ESTÁ CUANDO EL PRECIO ESTÁ
DEMASIADO BAJO:DEMASIADO BAJO:
💸 CUANDO EL PRECIO ESTÁ
DEMASIADO BAJO:

RESENTIMIENTO HACIA EL TRABAJO O HACIA LOS CLIENTES

PÉRDIDA DE MOTIVACIÓN Y FALTA DE DISFRUTE.

AGOTAMIENTO Y FATIGA.

MAYOR REACTIVIDAD FRENTE A DEMANDAS.

CADA VEZ MENOS CREATIVIDAD, MOTIVACIÓN Y TIEMPO PARA EL
DESCANSO.

DIFICULTAD PARA INVERTIR EN FORMACIÓN, EN HERRAMIENTAS O CRECIMIENTO.

CULPA. SI OTROS NO PUEDEN, POR QUÉ YO SÍ?

MANDATO.

MENOS GANAS DE APARECER Y COMUNICAR
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💸💸 CUANDO EL PRECIO ESTÁ CUANDO EL PRECIO ESTÁ
DEMASIADO ALTO:DEMASIADO ALTO:
💸 CUANDO EL PRECIO ESTÁ
DEMASIADO ALTO:

SENSACIÓN DE ESTAR FORZANDO EL PRECIO
ESCONDERTE / EVITAR COMUNICAR.
SOBRECOMPENSAR

ENTREGAR MUCHÍSIMO PARA JUSTIFICAR.

SINDROME DE IMPOSTORA.

QUERER SALTARSE PROCESOS
NECESIDAD DE IMPRESIONAR
JUSTIFICAR EXCESIVAMENTE EL PRECIO

DIFICULTAD PARA RECIBIR EL DINERO: INCLUSO CUANDO ALGUIEN
PAGA, APARECE INCOMODIDAD.
PROMETER RESULTADOS QUE NO PODÉS GARANTIZAR
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💸💸 CUANDO EL PRECIO ESTÁ CUANDO EL PRECIO ESTÁ
ALINEADO Y ES COHERENTE:ALINEADO Y ES COHERENTE:
💸 CUANDO EL PRECIO ESTÁ
ALINEADO Y ES COHERENTE:

NO TE CUESTA DECIRLO, TE SALE CON NATURALIDAD.

CONOCES TU PERIMETRO Y SABES QUE HAY PERSONAS QUE VAN A PODER
PAGAR Y OTRAS QUE NO, PERO TENES BENEFICIOS PARA ESAS PERSONAS.

VISIÓN A LARGO PLAZO.

NO TODA LA CARGA ESTA PUESTA EN UN SOLO PRODUCTO O
LANZAMIENTO.

NEUTRALIDAD, COHERENCIA Y ENRAIZAMIENTO.

ESTA ES LA ESTRUCTURA ECONÓMICA QUE
NECESITO PARA QUE ESTE NEGOCIO EXISTA.
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🚩🚩 SEÑALES DE QUE EL PRECIO SEÑALES DE QUE EL PRECIO
ESTÁ DESALINEADOESTÁ DESALINEADO
🚩 SEÑALES DE QUE EL PRECIO
ESTÁ DESALINEADO

“TENGO QUE DAR MUCHO
MÁS DE LO QUE RECIBO.”

DEMASIADO BAJO: DEMASIADO ALTO:

“TENGO QUE DEMOSTRAR QUE
MEREZCO LO QUE RECIBO.”

COHERENTE

“PUEDO OFRECER ESTO,
COBRAR ESTO Y SOSTENER
LA EXPERIENCIA SIN
NECESITAR
SOBRECOMPENSAR.”

“UF, AHORA TENGO QUE
HACER TODO ESTO POR TAN
POCO.”

“DIOS, AHORA TENGO QUE
DEMOSTRAR QUE
REALMENTE VALGO ESTO.”

“BIEN. HACEMOS EL
TRABAJO.”
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DE MIS

PRECIOS.
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